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DEVENEZ FRANCHISÉS



À  S A V O I R

Lorsqu'on décide de se lancer dans la franchise, un premier choix s'offre à nous : adhérer

à un réseau expérimenté ́ déjà̀ bien implanté avec de nombreux points de vente ou à un

jeune réseau comme The Bar À Sourcils pour grandir avec nous. Un choix judicieux qui se

doit d’être bien réfléchi.

Intégrer un jeune réseau comme le notre vous permet de jouer un vrai rôle dans

l’entreprise en participant à l’évolution du concept et vous pourrez plus facilement

choisir la zone que vous voulez. 

Devenir franchisé d’un réseau jeune peut aussi réussir à condition d'avoir pris des

précautions à savoir un business plan réaliste, une bonne connaissance du marché́

national et local et un concept qui rapporte. Le franchisé gagne également, en intégrant

un jeune réseau, l'opportunité d'être un acteur principal dans l'évolution du concept

mais également une relation privilégiée avec le franchiseur.

The Bar À Sourcils un concept familial et accueillant qui à fait ses preuves et créer le

concept « the regard provoc »

Vous aussi rejoignez notre réseau franchisé d’artistes du regard, Exportez
« the regard provoc » à travers le monde et devenez déclencheurs de Eye contact !

T H E  B A R  À  S O U R C I L S  A C A D E M Y

I N T R O D U C T I O N



T H E  B A R  À  S O U R C I L S  A C A D E M Y

N O S  E X P E R T I S E S

NOS EXPERTISES !
The Bar à Sourcils

Notre expertise numéro 1 : les sourcils.
Aujourd'hui nous connaissons toutes les
techniques de maquillage semi-permanent de
cette zone. La plus récente ? L'effet Poudré, la
plus naturel de toutes. Nous sommes fiers de
proposer un large choix de méthodes qui
satisfait tous les goûts ! N'importe qui trouvera
son bonheur ! 

Notre slogan est jeune. "The Regard Provoc"  fait
référence  à la mise en beauté du regard grâce à
la transformation des sourcils, un atout de
charme parfois absent chez certaines femme.
Nous avons ainsi transformé le regard de
milliers de femmes. 

 LES SOURCILS

 LES LÈVRES

Une tendance qui ne s'en ira pas de si tôt :  la
bouche pulpeuse. Chez The Bar à Sourcils nulle
besoin de passer par la case injection pour avoir
les lèvres d'Angelina Jolie. Nous avons crée le
"plume me please" une technique de maquillage
permanent des lèvres qui de par sa technique,
repulpe, et colore les lèvres de façon très
naturelle et semi-permanente.

Plus besoin de mettre de rouge à lèvres, les
lèvres restent colorées sans tâcher ! 
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N O S  E X P E R T I S E S

Garder une peau neuve même avec les années qui
passent est possible grâce à des séances de
microneedling. Une technique innovante pour
Réduire les traces d’acné, effacer les signes de
l’âge en boostant la production de collagène,
améliorer la qualité de la peau. Le
microneedling, un soin microperforateur de peau
en vogue aux États-Unis et disponible chez The
Bar à Sourcils.

 LE MICRONEEDLING

AMÉLIOREZ VOTRE CHIFFRE D'AFFAIRE
AVEC CES AUTRES TECHNIQUES

The Bar à Sourcils n'est pas seulement expert en sourcils. Depuis
l'ouverture de notre première boutique, beaucoup de nouveautés

ont pris place dans les salons. Nous avons suivi toutes les
tendances années après années, ce qui nous permet aujourd'hui
de proposer un large panel de prestations. En passant par les

sourcils, les cils la bouche ou encore, le rajeunissement cutané
avec la méthode du microneedling. 

 
À la recherche sans cesse des meilleures techniques pour

embellir le visage de chaque client homme, ou femme, The Bar à
Sourcils n'a pas fini d'innover. Un large choix de prestations

permet à nos salons ouvrir la porte à d'autres clients potentiels,
et ainsi, augmenter le chiffre d'affaire.
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A V A N T A G E S

QUELS AVANTAGES ?
Rejoindre un jeune réseau de franchise

qui dit jeune réseau dit forcement secteurs
disponibles. Le porteur de projet aura donc plus
de facilité à trouver un secteur qui lui convient
(proche de son domicile et de sa famille par
exemple, ou dans une zone particulièrement
dynamique)

 LA DISPONIBILITÉ DES SECTEURS

 LA MARGE DE NÉGOCIATION

les termes du contrat de franchises sont plus
facilement négociables au sein d’un jeune réseau
que dans un réseau déjà bien établi. Droit
d’entrée, services, formation... les premiers
adhérents ont souvent une marge de manœuvre.

nouveaux métiers, nouveaux modes de
distribution, etc. les jeunes franchiseurs misent
forcément plus souvent sur l’innovation.
Rejoindre un réseau jeune vous permet souvent
d’anticiper sur les besoins de vos futurs clients
et de leur proposer des produits ou des services
inovants.

 L’INNOVATION
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C O Û T

COMBIEN ÇA COÛTE ?
Se lancer en franchise

C'est un montant à verser au franchiseur qui donne au
franchisé le droit d'entrer dans le réseau et notamment
d'utiliser sa marque, son concept et ses outils. The Bar À
Sourcils, une franchise qui à fait ses preuves et bénéficie
d'une forte renommée, un chiffre d’affaire solide et
grandissant à votre portée ! Ce n'est pourtant pas le seul
critère puisque l'importance des services rendus est
essentielle, nous formons vos équipes et vous
accompagnons au long de votre parcourt. Informez vos
clientes que le luxe devient accessible !

LE DROIT D'ENTRÉE

*espace dans votre institut ou salon déjà existant.

45 000€HT

Le droit d’entrée dans le réseau

The Bar À Sourcils est fixé à   

10 000€HT

Le droit d’entrée dans le réseau

corner The Bar À Sourcils est fixé à 

O F F R E Z  L E U R  L ’ O P P O R T U N I T É  D E  S ’ O F F R I R  U N E  P R E S T A T I O N  L U X U E U S E
A C C E S S I B L E  À  T O U S  A V E C  L E  P A I E M E N T  E N  3 X  E T  4 X  S A N S  F R A I S  !
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A U T R E S  I N F O R M A T I O N S

L'ACHAT DU STOCK
DE DÉPART

Un stock de départ est obligatoire au démarrage de

votre activité ́ pour les soins de vos clientes :

pigments et modules nécessaires pour la micro

pigmentation des sourcils, des lèvres, des yeux et

autres soins et produits proposés .

6 000€HT

Le stock de départ est estimé à 

LES ROYALTIES

C'est le montant que le franchisé verse au

franchiseur, une fois par mois, durant toute la

durée de son contrat de franchise. C'est un

pourcentage proportionnel au chiffre d'affaires

global du franchisé, fixé dans le contrat de

franchise à hauteur 10% du CA mensuel hors vente

des produits au public.

LE FONDS DE ROULEMENT

Démarrer une affaire avec des caisses vides est

déconseillé. Le franchisé est tenu d'assumer des

dépenses fixes comme les salaires, le loyer, etc.

FINANCEMENTS EXTERNES
OU INTERNE

Par financement externe, on entend les emprunts

bancaires qui consistent en la mise à disposition

d'une somme par un organisme moyennant un

remboursement selon un échéancier préalablement

défini. En contrepartie, de son financement,

l'organisme prêteur perçoit des intérêts. La

franchise : un atout pour négocier auprès des

banques Par financement interne, on entend

accord de confiance entre le franchisé et The Bar À

Sourcils : 50% d’apport minimum du franchisé puis

échéance tous les mois jusqu’à la fin du contrat de

franchise.
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A U T R E S  I N F O R M A T I O N S

LA FRANCHISE

Au-delà̀ de la réputation, les banquiers vont être plus confiant dans l'extrapolation chiffrée faite

par le candidat sachant qu'elle aura été validée par la tête de réseau en se basant sur des unités

similaires qui ont déjà montré leur solvabilité. Les banquiers sont aussi conscients qu'un candidat à

l'entreprenariat en solo aura plus de difficultés à pérenniser son entreprise qu'un franchisé qui

bénéficiera dès le début d'un savoir- faire, d'une aide au démarrage et d'un suivi pendant toute la

durée du contrat.

une formule qui a fait ses preuves
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A U T R E S  I N F O R M A T I O N S

UN DOSSIER QUI TIENT
COMPTE DES SPÉCIFICITÉS
DE LA FRANCHISE

Notre dossier de franchise comporte des éléments

spécifiques : le Dip ( Document d'Information

Précontractuelle) qui donne les informations

financière sur notre franchise, le marché, puis le

contrat de franchise qui indique entre autres

comment se rémunère le franchiseur et à hauteur

de combien (les droits d'entrée, les redevances

d'exploitation et publicitaire ; etc) donc les

charges du franchisé.

APPORT PERSONNEL ET
EXPÉRIENCE OU
FORMATION

Évidemment, l'apport personnel reste pour un nous

une nécessité. Nous ne validerons pas un dossier

sans un apport proportionnel à l'investissement

global.

L'expérience personnelle est prioritaire pour une

création de franchise The bar à Sourcils.

Néanmoins le candidat bénéficiera d'une formation

spécifique pour l'activité ́ qu'il va développer. Nous

mettons en avant la qualité ́ de la formation

proposée, les outils et les moyens humains mis à

votre disposition.

65 000€HT*

Le budget prévisionnel pour l’ouverture

d’un The Bar À Sourcils est de

*hors acquisition du local et gros travaux

Il est fortement recommandé de disposer d’un apport personnel au

moins égal à 32.500€ avant de déposer un dossier de financement

ou candidature.



CONCRETISATION DES
DEMARCHES

Si vous souhaitez concrétiser votre projet suite à

l’étude de ces informations nous vous proposons

un rendez vous dans l’un de nos instituts parisiens

avec notre directrice Générale.

c o n t a c t @ t h e b a r a s o u r c i l s . f r

0 6 . 2 9 . 2 3 . 3 2 . 2 5

Magali Wirtz

Directrice Générale


